18 Wirtschaft in der Region

rga. MITTWOCH, 3. MARZ 2010

KdIn. Unternehmer Max Paf-
frath, einer der Erfinder des
Remscheider Gemeinschafts-
standes auf der Eisenwaren-
messe (aus dem der bergische
Gemeinschaftsstand wurde), ist
bester Stimmung in Kéln. ,Es
lauft gut®, strahlt der Spezialist
fiir Locheisen. Paffrath hofft,
dass der Gemeinschaftstand
trotz der Remscheider Finanz-

- Alles im Griff: Claudia Betz von
Heinrich Betz aus Radevormwald.
Foto: Roland Keusch

KOLNER MESSESPLITTER

»Gute Stimmung"

Kdln/Remscheid. Zum zehnten
Male befragten der Arbeitskreis
Werkzeuge (AKW) im Zentral-
verband Hartwarenhandel in
Zusammenarbeit mit multitec -
Bundesverband Produktver-
bindungshandel (PVH) Fach-

| hindler aus verschiedenen Ge-
bieten. Im Segment Prézisions-
werkzeuge belegte das Rem-
scheider Werkzeugunterneh-
men Volkel den ersten Platz —
und wurde in Kéln auf der Fi-
senwarenmesse ausgezeichnet.
Bei der Umfrage, so teilt Vilkel
mit, bewerteten die Fachhand-
ler die wichtigsten Unterneh-
men nach den Kriterien Pro-

Sichtlich gute Stimmung hat man
am Kélner Messestand von Vil-

kel Foto: Roland Keusch

Bergisches Land/Remscheid. Die
Kélner Eisenwarenmesse mit
ihrer Bedeutung fiir die bergi-
sche Wirtschaft war auch ge-
stern ein
Thema am
Rande ei-
nes Presse-
gespriches
in der
Remschei-
der Zentra-
le der
Deutschen
Bank. Sie
istauch
Schaltstelle fiir das berglsche
Umland. Peter Steffen (Foto),
Leiter des Geschifts mit groien
Firmenkunden in der Marktre-
gion Bergisches Land, erwartet
insgesamt eine ,wirtschaftliche
Erholung in diesem Jahr*.
Schlieflich profitiere Deutsch-
land, und damit auch die mit-
telstindischen Firmenkunden
der Region, von der Belebung
der Weltwirtschaft, der Globa-
lisierung und der nachhaltigen
Dynarnik des Welthandels,

Der Standort sei mit seiner
Struktur aber nicht einfach, be-
tonte Steffen. In der heimi-
schen Industrie sei man vor-
sichtig und stelle sich die Frage:

|
Deutsche Bank: Kunden
fragen nach Trendwende

schwiche Bestand hat. Die
»Kleinen“ seien ja darauf ange-
wiesen.

Beim Radevormwalder Werk-
zeughersteller Betz, sozusagen
der Solitir aus Rade, herrschte
auch allein auf der Messe gute
Stimmung, Peter Paul Lange
vom Vertrieb: ,,Es ist eine sehr
gute Messe; wir sind zufrie-

Zehn Jahre besteht das Rem-
scheider Unternehmen ,Edessé
Tools and more”. Auf der Messe
wird nach einem Namen fiir
das ,,neue asymmetrische HW-
Kreissdgeblatt” gesucht. Preis:
Wellness-Wochenende fiir
zwei im Bayerischen Wald.

Der RGA berichtet auf der bergi-
schen Seite ,Wirtschaft in der Re-
gion” kommenden Samstag iiber
weitere Untemehmen und ihre
Produkte, schatt

' Fachhandel zeichnet
Anbieter Volkel aus

duktinnovation, Preispolitik,
Markttrene, Kundenpflege, Ab-
verkaufsunterstiitzung und Re-
klamationsverhalten — und
kiirten Volkel zur Nummer 1,
»Filr uns ist das eine Bestiti-
gung unserer Strategie, den
Fachhandel als natiirlichen
Partner fiir unser Unterneh-
men zu sehen®, freut sich Alex-
ander Reul (Geschiftsfithrer
Verkauf) iiber die Auszeich-
nung,

Sein Unternehmen verzichte
bewusst auf die direkte Beliefe-
rung der Industrie. Der Fach-
handel werde stets zu Bedin-
gungen beliefert, die seine
Wettbewerbsfihigkeit erhalte
und stirke. Jiingstes Beispiel fur

die, hand;)sfreupdhche Prels- il

Emﬁlhrung der Weltneuheit
HexTap DS. Diesen doppelsei-
tigen Handgewindebohrer mit
einzigartigen Fahigkeiten brin-
ge Volkel zum selben Preis auf
den Markt wie einen Klassi-
schen Handgewindebohrer-
Satz. Vélkel beliefert aktuell
rund 1 500 Kunden auf dem
Weltmarkt, red

Haben die Kunden nun nur die
Lager aufgefiillt oder gibt es tat-
sichlich eine Trendwende? Es
gebe durchaus die Vorstellung,
dass es einige Jahre dauern wer-
de, bis man die Umsitze von
2006/2007 wieder erreichen
werde,
Die Deutsche Bank sieht aber
keine ,, Kreditklemme®, Stef-
fens: ,Wir haben keinerlei Res-
triktionen bei der Kreditverga-
be an bestimmte Branchen und
stehen fiir Kredite zur Verfii-
gung. Gleichzeitig sehen wir
auch, dass die Nachfrage nach
Ilf:ledn durch die noch eher ver-
tene Investitionsti t
sinkt.” e
In der bergischen Region gebe
es 11 300 mittelstindische
Kunden der Deutschen Bank.
Ende 2009 lag das Kreditvolu-
men bei 860 Millionen Euro.
M Ende 2009 betreute die
Deutsche Bank in der Rem-
scheider Marktregion im Ber-
gischen rund 120 400 Privat-
und Geschiftskunden, in
Remscheid rund 33 400 Kun-
den. Das Geschiftsvolumen
in der Marktregion wuchs um
2,7 Prozent auf 2,8 Mrd. Eu-
ro; in Remscheid um 1,9 Pro-

zent auf 961 Mio. Euro. schatt

Michael Kleinbongartz von Kukko (links) mit einem neuen hydraulischen Abzieher auf der Eisenwarenmesse. Auch Olaf Scholz (rechts) von Hazet kann
den I(unden viele Neuheiten prhsentleren.

SFiir manche exzellent™

EISENWARENMESSE IBisher lief das

Internationale GroR-Ereignis fiir viele gut bis
zufriedenstellend. Heute ist letzter Tag.

Von Gerhard Schattat

Kdln/Bergisches Land. ,Angesichts
zumeist geringer Erwartungen ist
die Kélner Eisenwarenmesse bis-
her gut gelaufen, ja schon exzel-
lent®, zieht Rainer Langeliddecke
vom Remscheider Fachverband
Werkzeugindustrie (FWI) ein
vorldufiges Resiimee — die Messe
endet heute abend.

Das werden zwar nicht alle
Aussteller unterschreiben. Viel-
fach war aber ,,zuﬁ'iedenstellen &

' zu horen. Die Branche hat ja in
 der Krise gelitten. Und. so. sind

manche Stinde kleiner als frither
und es gibt gut 18 bis 20 Prozent
weniger Aussteller. Neuheiten lo-

Dirk Nimphius und Katharina Riedel mit Alarm-Bolzenscheider und der Wolfgang Etmanski,

wandelbaren Rohrzange X-Grip,

cken dennoch, Und Rainer Lan-
geliiddecke wiirde am liebsten
Messen wie die Metav (Metallbe-
arbeitung) und die Eisenwaren-
messe gemeinsam stattfinden las-
sen. Allein: Metav ist Diisseldorf
und ,,Eisenwaren* ist Kéln.
Michael Kleinbongartz von
Kukko (mit Marken wie Turnus)
aus Remscheid wiirde am liebsten
wieder jedes Jahr eine Eisenwa-
renmesse haben. Sie findet aber
nur noch alle zwei Jahr statt — un-
ter anderem, nachdem vor Jahren
die Elektrowerkzeughersteller, den
Messeausstieg verkiindeten. . -
Kukko sei nach einem Umsatz-
riickgang in 2009 gut ins neue

Jahr gestartet, berichtet Kleinbon- .

- gartz. Der Spezalist fiir Abzieher

(die meist in Autowerkstitten ein-

" gesetzt werden) hat beispielswiese

einen neuen hydraulischen Rad-
nabenabzieher entwickelt, mit
dem 15 Tonnen Kraft iibertragen
werden kénnen.

Gedore aus Remscheid zeigt
unter anderem in Kéln einen neu-
en Werkzeug-Akkuwagen. Inte-
griertes Strommodul und separa-
te Energiespeicher bieten dabei
netzunabhingige  Stromversor-
gung auch im mobilen Zustand.
Vorhandene Gedore-Werkzeug-
wagen kénnen mit dem Energie-
modul nachgeriistet werden, be-
richtet Sandra Kratz vom Gedore
Tool Center,

Auf der Eisenwarenmesse bie-

tet die Gedore-Gruppe mit ,,Ca-

rolus, ein |AItemat1v~SortJment,

das ,Produkte zu einem optima-

len  Preis-Leistungsverhaltnis*

enthalt.

Alle Fotos: Roland Keusch
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Rund 9 Mio. Menschen leben in Big Gty ACN,
dem Verbreitungsgebiet unserer Togeszeitungs-
Cooperation. Eine klasse Masse, denn Kaufkroft,
Konsumfreude und Bildung lussen Media-
Herzen haher schlagen. Infos umter 0211-5070 28
oder unter www.ocn-bigeity.de. Der Remscheider
General-Anzeiger ist Mitglied von ACH.

ACN
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Leiter Forschung und Entwicklung von Gedore, zeigt
hier den neuen Akku-Werkzeugwagen.

Interesse reicht bis in den Orient

EISENWARENMESSE 1l Bergische Aussteller kommen mit Innovationen und guter Marke an.

Koln/Bergisches Land. Die Firma
Alarm-Werkzeuge aus Rem-
scheid, gehért wie VBW zur Stahl-
wille-Gruppe, prisentiert auf der
Eisenwarenmesse  Produktneu-
heiten: Die Rohrzange X-Grip
bietet als ,Allround-Talent unter
den Rohrzangen alle drei Maul-
formen in einer Zange®. Die
Alarm-Bolzenschneider haben in
diesem Jahr handgerechte Mehr-
komponentengriffe bekommen.
Damit liegen sie besser in der
Hand — und der Riickschlag beim
Trennen von Baustahl sei auf ein
Minimum reduziert.

Hazet mit groBem Assistenten

Zahlreiche Neuheiten zeigt

Hazet aus Remscheid. So etwa
den groflen Werkzeugwagen As-
sistent 179 BIG-1 mit 13 Schub-
fichern, darunter zwei hohe — al-
le sind bis 25 Kilo belastbar. Der
»robuste und technisch durch-

dachte Assistent” besitzt ein drei-
stufiges Vernegelungskonzept
fiir erhohte Sicherheit und einen
aufklappbaren Deckel fiir zusitz-
liche Werkzeuge.

Hazet stellt etwa als Weltneu-
heit auch ein Bremsen-Entlif-
tungsventil-Werkzeug vor. Mit
der Messe-Resonanz zeigt sich
Marketingchef Olaf Scholz zu-
frieden, Fiir Kéln gelte: ,,Wir ha-
ben hier ja ein Heimspiel.“

Matador setzt auf die Marke
Werkzeug verkauft man beim
Remscheider Hersteller Matador
beispielsweise auch nach China —
und auf der Eisenwarenmesse re-
gistrierte Firmenchef Peter Kiss-
ling spiirbares Interesse aus dem
Nahen Osten und Asien,
Uberhaupt sei aktuell ein An-
zichen der Auftrige zu verspii-
ren. Gefragt sei die etablierte
deutsche Marke; es miisse aber

Daniela Vignali mit dem neuen Pa-
rat-Rollenkoffer.

dabei nicht alles ,Made in Ger-
many* sein, sagt Kissling,

Er setzt dabei auch, je nach
Kundenwunsch, auf ,bergische

Kooperation“, Neben Matador-
Werkzeug wie Schraubenschliis-
seln wird etwa der neue Werk-
stattwagen Vario mit Knipex-
Zangen und Wera-Schrauben-
drehern (beide Wuppertal) be-
stiickt. Der ausbaufihige Werk-
stattwagen Vario, der als ,neues
Konzept“ beworben wird, ist
iibrigens komplett ,Made in
Germany”,

Parat zeigt Prisenz

Der Remscheider Werkzeugkof-
ferspezialist Parat zeigt trotz In-
solvenzplanverfahrens Prisenz.
»Der Aufschwung ist erkenn-
bar®, sagt Produktmanager Tho-
mas Eich und blickt positiv in die
weitere Zukunft, Mit dem Ver-
lauf der Messe ist man bei Parat
bisher auch zufrieden. Neu vor-
gestellt wird in Kln ein Polycar-
bonat-Werkzeugrollenkoffer mit
Teleskopauszug, schatt



